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                                    立讯精密投资者关系活动记录表

证券代码：002475                           证券简称：立讯精密
立讯精密工业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                      编号： 2018-004 
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会
□新闻发布会            □路演活动
□现场参观


□其他：                           

	参与单位名称及人员姓名
	【天风证券】：潘暕；【上投基金】：黄进；【华安基金】：李欣；【汇丰晋信】：陈平、程彧；【农银汇理】：韩林；【银河基金】：王海华；【中欧基金】：邵洁；【天风证券】：温玉章；【中楷资产】：王锐；【广发证券】：王亮；【信诚基金】：刘锐；【万家基金】：徐进；【九泰基金】：刘源；【光大保】陈蒙；【阳光保险】：颜世林；【中邮基金】：王瑶、许进财；【华泰伯瑞】：王林军、何琦；【兴业基金】：徐玉亮；【国寿安保基金】：段辰菊、张韬；【中银基金】：王佳晨；【圆信永丰】：陈臣；【华泰证券】：胡剑；【金元顺安】：何伟；【野村证券】：Anne；【东吴证券】：谢恒；【平安资管】：刑振、古嘉元、姜国华；【太平资管】：秦媛媛；【长信基金】：陆晓峰；【景顺长城】：郭琳；【华夏基金】：李明斯、高翔、周克平、季雨、张钦瑞；【中信建投】：黄瑜、季清斌、马红丽；【富敦投资】：朱国庆、Tony Sun；【瑞信】：李哲人；【瑞信方正】：蒋承中；【博时基金】：黄继晨；【国泰基金】：于腾达；【农银汇理】：刘攀；【高盛高华】：胡玲玲；【GIC】：徐萌；【Fidelity】：周文群、盛楠；【Kyewise】：祝之瑞；【国金证券】：樊志远；【花旗】：Arthur Lai；【JP Morgan】：Robert Yen；【威智资本】：郑添乾；【Everwell Global】：Tim Lee；【宽潭资本】：周天羽；【中泰电子】：佘凌星；【永安国富】：李行杰；【光大证券】：潘亘扬；【重阳投资】：赵阳；【巨杉资产】：马姣；【顺沣资产】：张潇；【方正证券】：段迎晟、王顺序；【申万宏源电子】：杨海燕；【招商证券】：鄢凡、兰飞；【东方资管】：林鹏、韩冬；【汇添富】：李灵毓；【广发基金】：马鹏清、费逸；【银河基金】：神玉飞；【申万菱信】：张朋；【华宝兴业】：高小强；【银华基金】：范国华；【交银施罗德】：唐倩；【泰康资产】：张永兴、陈恬；【富国基金】：孙权；【融通基金】：薛继颖；【工银瑞信】：农冰立、任燕婷；【安信基金】：曾中奎；【国寿养老】：李虒；【建信保险】：何利丽；【中信资管】：刘琦、何信；【源乐晟资产】：杨建海；【长江证券】：杨洋；【华商基金】：郭磊；【中金公司】：胡誉镜；【西部自营】：杜威；【新华基金】：朱翔；【伏明资产】：罗垲霖；【Springs Capital】：裘潇磊；【安信证券】：张大印、张磊、王海维、孙远峰；【平安养老】：蓝逸翔；【泓德基金】：蔡丞丰、邬传雁；【德邦基金】：韩阳；【兴全基金】：钱鑫；【深圳民森】：丁凡伦；【盛宇基金】：祝凯伦；【东方证券】：江舟；【鸿道投资】：郭帅彤；【东兴证券】：贺茂飞；【仁布投资】：鲍炜；【鼎锋资产】：吴其蔚；【华夏财富】：吕一闻；【立格资本】：陈勤意；【富安达基金】：钱栋彪；【招商基金】：涂围；【正享投资】：甘欧阳；【银河基金】：王海华；【兴证资管】：牟卿；【浙商基金】：刘志清。

	时间
	2018年3月9日下午 13:00-17:00；

	地点
	江苏省昆山市锦溪镇百胜路399号

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理王来春女士，财务总监叶怡伶女士，副总经理李斌先生，副总经理李晶女士，副总经理、董事会秘书黄大伟先生，行销业务主管蔡佳卫先生，企业级产品主管Mike Gao先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	报告分享环节：

一、财务总监叶怡伶女士针对公司经营情况进行回顾与展望：
根据公司2017年度业绩快报，2017年，公司实现营业收入227.82亿元，较上年成长65.53%；实现归属于上市公司股东的净利润16.97亿元，较上年成长46.76%；基本每股收益为0.54元/股，较上年增长45.95%。
此外，公司根据自身财务状况制定了相关财务表现的优化措施与方向，具体如下：

1、通过优化客户月结条件，严控逾期、确保账款及时收回等方式降低应收账款周转天数；
2、严格运用自动排程机制，依据销售预测合理备料及备成品，评估最小安全水位，降低存货周转天数；
3、通过严格管控产品专案，控制资本支出，有效提高固定资产周转率；
4、通过平台系统建设及智能制造提升等方式管控生产成本，提升整体毛利率；
5、进行费用预算管控，降低营运费用率。
二、副总经理李斌先生和行销业务主管蔡佳卫先生就公司消费性电子产品情况进行了简单介绍和说明
公司消费性电子产品主要包括连接线、连接器、天线、马达、无线充电、声学和电子模块等产品。管理层对公司的发展有着清晰的规划，对每条产品线的发展都有深入的分析和清楚的认识。近年来，公司部分产品线由于技术的发展和应用场景的变化而逐渐走向使命的尽头。亦有一部分新产品线，因优异的良、效率及品质表现，获得了核心客户的支持与认可。该部分新产品与公司传统连接线、连接器产品不同，向新产品线拓展的过程也是公司不断沉淀新工艺、新设备和新技术的过程，体现了公司综合解决问题的能力。同时，新产品线的前期投入也给公司短期盈利能力带来了一定冲击，后续，公司将在提高相关产品产能的同时，不断进行成本优化，以提高公司盈利能力。
三、副总经理李晶女士针对公司中国区移动终端市场情况和公司汽车产业布局情况进行了介绍和说明

公司中国区移动终端业务部门成立于2013年，根据产品线的不同，公司将该部分业务分为手机市场业务和互联网市场业务。
手机市场业务经历了从无序到有序的过程，目前行业壁垒较高，公司该领域最核心的业务是连接线和连接器，且在行业内拥有较大的优势。透过连接线和连接器业务，公司进入了国内几家主流手机厂商供应链，因其优秀的产品品质表现，公司在客户端留下了较好的口碑。近年来，公司从原有产品线开始向声学、马达、天线、无线充电、FPC等新领域拓展，相关产品表现也获得了客户的认可。
互联网市场业务具有客户不确定性强、产品迭代速度快的特点。公司在该领域的顺利开拓和进展一定程度上依托于公司在传统消费性电子领域的良好口碑及出色的产品品质表现。

汽车产业门槛较高，但受“新四化”（智能化、互联化、电气化、共享化）的影响，目前汽车产业也非常热门，“新四化”的发展也给中国企业带来了很多机会。我们认为，汽车的基础是安全性，只有在安全的基础上布局“新四化”才是最好的选择。因此，以传统产品为基础，构建主动安全零部件的能力，是公司长期以来努力的目标。
公司汽车产品制造基地布局合理，昆山厂区是公司汽车业务总部，主要服务于华东周边地区客户；广东东莞厂区是新能源汽车总部，将于今年六月全面投产；河北保定工厂主要服务于华北客户；安徽宣城工厂主要服务于浙江、安徽客户；福建福州工厂主要服务于福建客户。
四、企业级产品主管Mike Gao先生针对公司5G产品布局情况进行了相关介绍和说明
相对于前几代移动通信技术，5G拥有高速率、大容量、低时延等特性，5G技术的应用在实现万物互联的同时，也将进一步推动人类智能化生活的发展。针对这一最新通信技术，公司进行了相关产品布局，主要为连接线、连接器、基站天线、滤波器等产品线，并致力于为客户提供多种互联解决方案。
董事长与投资者互动交流环节：
一、关于公司融资安排
基于新产品线的投入，公司在年度预算中也看到了资金层面的一些挑战。对此，公司在新、老投资项目上有进行相关调整优化。同时，随着应收账款周转率、存货周转率等财务指标的不断优化，综合来看，公司目前没有再融资的相关安排和计划。我们希望公司未来的财务指标更好，而不仅依靠资本实现增长。
二、关于公司产品线的拓展思路
公司坚持老客户新产品的业务拓展思路，在选择新产品线的标准上，公司认为该产品线不能有天花板，如声学、视觉、天线产品；且该行业需有一定的竞争秩序。除此之外，在该领域公司还应该有发挥优势的空间。我们认为，公司最大竞争优势在于能够快速建立起理解产品应用的研发团队，同时，公司在精密制造方面一贯拥有优异的表现。
三、关于公司通讯产品的进展情况
公司在通讯产品领域发展迅速。目前，公司5G基站用滤波器产品是国内外许多设备商首选方案之一，且已有部分产品小批量出货或处在与客户共同开发阶段。高频、高速、大电流及光电产品拥有较强的获利能力，但由于其存在一定壁垒，该产品线的发展需要一定的时间积累与技术沉淀。目前，公司已与部分设备厂商展开业务合作。
四、公司进入光模块产品市场的原因
在企业级产品中，公司并非仅涉猎光模块产品一种，它仅是整个产品线的一部分，而客户更愿意选择具备整体方案解决能力的厂商。
五、关于公司净利率情况
从2017年度业绩快报来看，公司2017年净利率略低于2016年，主要由于部分资产减值损失的提列以及部分新产品的量产爬坡压力与前期资金投入的压力。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年3月9日
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